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Editorial

Ha exatamente um ano, ao redigir o Editorial
da Revista JC Maschietto de 2003, saudavamos
a conquista pelo Brasil do segundo posto entre
0s maiores exportadores mundiais de carne
bovina. Logo que a edicdo saiu das graficas,
apenas duas semanas depois, a informacao
estava ultrapassada, pois o pais ja era lider
mundial neste setor.

Na pratica, fomos “'traidos” pelo forte dina-
mismo externo do setor pecuario brasileiro dos
Ultimos anos. Queremos registrar que, apesar da
gafe, ficamos muito felizes com isso! E com um
sentimento mal disfarcado de orgulho, na certeza
de que nossa empresa teve a sua cota de partici-
pagdo nestas conquistas na medida em que, nas
Ultimas 4 décadas, esteve a frente de inovagdes
técnicas e metodoldgicas que ajudaram a revo-
lucionar o setor de pastagens no pais.

0 desempenho externo de todo o setor brasi-
leiro de agronegdcios vem apresentando nimeros
impressionantes:

* Em 2003, enquanto a riqueza nacional teve
uma retracdo de 0,2%, o PIB do agronegdcio
evoluiu 5%, movimentando R$ 458 bilhdes;

0 superavit comercial foi da ordem de US$ 25
bilhoes;

0 setor responde por 42% das exportacdes e
por 37% dos empregos gerados no pais;

* De acordo com a UNCTAD (6rgdo da ONU
para o desenvolvimento comercial), em poucos
anos o Brasil serd o lider mundial em produgéo
de alimentos.

A contribuigao do setor pecuario tem sido deci-
siva para a obtencao desses resultados. Alguns
nlimeros ilustram esta afirmacdo:

* Aparticipacdo brasileira no comércio mundial
de carne bovina triplicou nos Ultimos 8 anos,
saltando de 7% (138,6 mil toneladas) em 1996
para 20% (801,5 mil toneladas) em 2003;

* A receita com exportagao de carne bovina
alcancou o patamar de US$ 1,5 bilhdo em
2003, devendo atingir um total de US$ 2,1
bilhdes neste ano (em jul/04 o Brasil exportou
US$ 493 milhdes, um crescimento de 75,6%
sobre jul/03). Existem estimativas de que este
valor ultrapassara a casa dos US$ 4 bilhdes
em 2012;

* 0 prego médio da tonelada in natura saltou
de US$ 1,7 mil (jun/03) para US$ 2,2 mil
(jun/04);

* A carne nacional chega hoje a consumidores
de 104 paises.

0 Brasil, que possui uma enorme extensao ter-
ritorial e 0 maior rebanho comercial do mundo
(185 milhdes de cabecas), apresenta 2 outras
caracteristicas que contribuiram fortemente para
esses resultados:

* Alimenta o seu gado com pasto, garantindo
uma carne mais saudavel, caracteristica cada
vez mais importante em tempos de “mal da
vaca louca”;

* Seus empresarios vém se profissionalizando e
investindo fortemente em tecnologia pecuaria,
tanto em inseminagdo artificial (o pafs ja é um
dos que mais utilizam esta técnica) quanto em
cruzamento industrial, controle sanitério, for-
macao de pastagens, suplementacao alimentar,
entre outros.

Porém, apesar deste sucesso externo, a pecua-
ria nacional passa por um momento de impasse. A
atividade vem cedendo espago fisico para outras
culturas, com destaque para a soja, 0 algodao e
a cana-de-aglicar. Além disso, segundo o CNA e
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o CEPEA/USP o preco da arroba no mercado
interno caiu 1,54% no periodo de janeiro a junho
de 2004, enquanto os custos operacionais cres-
ceram 3,76%.

A competicdo com outras culturas e os resul-
tados relativamente menores obtidos atualmente
com a atividade pecuaria tém provocado uma
série de discussoes e dividas no setor. Muitos
pecuaristas tém se questionado das vantagens
de investir na atividade diante de outras alter-
nativas aparentemente melhores.

Nés, que também investimos na atividade
pecuaria, temos uma opinido bastante clara sobre
0 assunto. Acreditamos que, como em qualquer
outro setor da economia, ater-se a0 momento e
avisao de curto prazo pode representar um risco
para a sobrevivéncia do negécio no longo prazo.
E preciso lembrar-se que os produtos sob livre
mercado (como a soja e a carne) vivem de ciclos
—hora em alta, hora em baixa.

Indicios de mercado sinalizam para as vanta-
gens de se investir agora em pecuaria: por um
lado, a cotagdo da soja — a principal cultura
concorrente - no mercado internacional comega
a dar sinais de que vai ceder, principalmente em
funcdo da recuperagao da produgdao em outros
paises, como os Estados Unidos. Por outro lado,
tem ocorrido nos Ultimos meses uma combina-
cao de fatores que contribuem fortemente para
a recuperagao nos precos da arroba do boi nos
préximos 3 anos: a reducdo da oferta de bezerros
e bois (em fungdo do maior abate de matrizes
nos Ultimos tempos) e a perspectiva de recupe-
racao da economia (o crescimento do PIB gera
um desenvolvimento ainda maior no consumo
de carne no pais). Existem analises prevendo o
rompimento da barreira dos R$ 70 a arroba, e
0 pecuarista que investir agora deve aproveitar
este momento de alta, lembrando que a pecuaria
¢ uma atividade de ciclo mais longo — 2 anos
no minimo.

A edico de junho de 2004 da Revista DBO
Rural apresenta uma reportagem de capa muito
interessante sobre o assunto, cuja leitura reco-
mendamos.

Enfim, temos uma visao otimista do futuro
e estamos prontos para apoia-lo no desenvolvi-
mento de suas atividades. E, a exemplo da edicao
da Revista JC Maschietto de 2003, procuramos
trazer até vocé artigos, matérias e informagdes
relevantes para seu negocio. Além de cenarios
para a pecuaria nacional, conceitos como
“Administracao dos Sistemas de Produgao”,
“Conforto Animal”, “Tratamento de Sementes”,
entre outros, sao abordados por profissionais que
sao referéncia nacional e internacional nestes
assuntos, a quem agradecemos pela fundamental
contribuicao.

Fizemos questao também de registrar nossa
homenagem ao professor Francisco Ferraz de
Toledo (ver pagina 04), homem que teve papel
fundamental no desenvolvimento da Tecnologia
de Sementes no Brasil, no ano de comemoragao
do cingtientenario de sua formatura como enge-
nheiro agronomo na ESALQ/USP. E com muito
orgulho e prazer que desfrutamos da amizade
do professor Toledo ha mais de 40 anos, a quem
também coube papel determinante no desenvol-
vimento da Sementes JC Maschietto, apoiando
decisivamente a escolha de maquinario para
beneficiamento e a estruturagao de seu labora-
tério de analise de sementes.

Boa Leitura!
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O ANO DE INICIO DA REVOLUGAO...
NAS PASTAGENS BRASILEIRAS!

JC Maschietto: 4 décadas dedicadas ao desenvolvimento da pecuaria nacional

Tente imaginar o seguinte quadro: (1)
pecuaristas “plantando” pastos de coloniao
através de mudas, com baixo indice de
sucesso; (2) tempo para formacdo da pas-
tagem de até 12 a 16 meses; (3) sementes
sujas, com muita terra, comercializadas
por quilo sem nenhuma nogdo de qualidade;
(4) auséncia de maquinarios apropriados
para beneficiar sementes e, posteriormente,
semear pastos; e (5) inexisténcia de um
método tecnicamente estruturado para a
“agricultura de pasto”, como ja era feito
com trigo, aveia, centeio...

Parece-lhe arcaico e desanimador? Pois
foi este o cenario que o engenheiro agro-
nomo José Carlos Maschietto encontrou em
meados da década de 60, quando trabalhava
na Secretaria de Agricultura de Sao Paulo,
na Divisdo de Assisténcia Técnica Especia-
lizada. A pecuaria brasileira carecia de
tecnologias mais modernas para o desen-
volvimento e otimizagdo de sua atividade.
Enormes extensdes de terras com pastos
degradados inviabilizavam uma exploragao
mais intensiva das areas. Além disso, o
desenvolvimento de novas fronteiras pecua-
rias em direcao aos cerrados e ao norte do
pals era limitado pelas dificuldades em se
praticar a formacao de pastagens de forma
tecnificada e em larga escala.

Nos anos de 1964/65, em busca de res-
postas a estes desafios, José Carlos (JC) par-
ticipou de um programa de pés-graduagdo na
Mississipi State University (EUA) onde, com
0 apoio de uma bolsa de estudos do governo
americano, pode conhecer, na teoria e na pra-
tica, processos de produgdo, beneficiamento,
analise e tecnologia de sementes. Na mesma
ocasidao teve oportunidade de estagiar em
universidades de outros estados americanos,
estudando como eles organizavam seu sis-
tema de producdo de sementes (sementes
genéticas, basicas, certificadas, agéncias de
certificacdo de sementes, laboratérios, com-
panhias produtoras, legislagao, etc).

0s conhecimentos adquiridos nos centros
de ensino e pesquisa americanos foram de
grande importancia para os projetos que JC
viria desenvolver. De volta ao Brasil em 1965,
agora na chefia do Laboratorio de Analise de
Sementes da Secretaria de Agricultura, ele
debrugou-se sobre as questdes que, poucos
anos depois, mudariam o panorama do setor

de pastagens no Brasil.

0 primeiro desafio estava relacionado a
formacao das pastagens. Inconformado com
a técnica de “plantacdo” de capim colonido,
JC conduziu experimentos para desenvolver
novos processos de produgdo e beneficia-
mento de sementes. Posteriormente, a fim de
garantir escala industrial para este processo,
dedicou-se junto as principais indistrias de
maquinas de beneficiamento de graos (café,
arroz, milho), assessorando-as a desenvolver
ou adaptar equipamentos para processar
sementes forrageiras.

Outro desafio enfrentado era determinar
uma forma de se analisar sementes de capim
colonidao. Contando com a colaboragéo de
técnicos do Laboratério de Analise de Semen-
tes, do Instituto Agrondmico de Campinas,
conseguiu-se determinar um método para
analisar estas sementes, aceito posteriormente
pela Associagao Internacional de Analistas de
Sementes, método esse que possibilita determi-
nar a germinagao das sementes. Nesta mesma
ocasiao passou-se a usar o termo Valor Cultu-
ral (VC) como o principal indice de avaliacdo
de qualidade de um lote de sementes de forra-
geiras. JC foi o pioneiro a tomar a iniciativa de
comercializar sementes baseado no VC. Esta
conquista foi muito importante porque, a partir
dai, tornou-se possivel calcular quantos quilos
de um determinado lote de sementes deveria
se utilizar por hectare, além de definir uma
maneira correta de se comercializar sementes
com analise baseado no VC.

Em 1972, ainda em moldes domésticos em
propriedades da familia, JC teve a iniciativa de
comegar a produzir sementes de forrageiras e
comercializa-las com analise de laboratdrio
atestando a qualidade. Era a primeira vez que
se fazia isto no Brasil, representando um
marco que revolucionou o modelo de comer-
cializacdo e tem repercusses econdmicas
até os dias de hoje.

Por fim, um Gltimo e fundamental desafio
foi colocado: como semear as pastagens?
Para responder a esta questdo, JC transfor-
mou 0s experimentos particulares em um
modelo de produgao de sementes e formacao
de pastagens, sendo a propriedade da fami-
lia um verdadeiro palco de demonstragao
do novo “Método 60 dias de formagéo de
pastagens de capim coloniao” (conhecido

posteriormente como “Método CATI"),

método este baseado em 3 pilares: sementes
analisadas e de boa qualidade, fertilizagao do
solo (com fosforo) e um processo mecanizado
de semeadura (junto com a empresa Terence
idealizou o primeiro modelo de semeadeira,
comercializada até hoje).

No ano em que comemora 45 anos de
formatura como engenheiro agronomo na
ESALQ/USP JC afirma sentir-se realizado
pessoal e profissionalmente ao ver que estes
novos métodos e tecnologias foram rapida-
mente divulgados e colocados em pratica,
com repercussoes até os dias de hoje. Exis-
tem atualmente centenas de empresas de
sementes para pastagens que operam com
base nestes conceitos e nestes modelos de
producdo e comercializagdo, sinalizando o
impacto econdmico para o pais dessas novas
tecnologias. Porém, no momento, sua cabeca
esta empenhada em um novo desafio: “‘nos
orgulhamos muito das conquistas passadas,
mas o que realmente vem nos motivando é a
construcdo dos préximos 40 anos da Semen-
tes JC Maschietto”, diz.

“Nos orgulhamos muito
das conquistas passadas,
mas o que realmente vem

nos motivando é a construgao
dos préximos 40 anos da
Sementes JC Maschietto”
José Carlos Maschietto

Campus da Universidade de lllinois, em 1964 — uma
das Instituigées visitadas por JC

COMO ERA

¢ Os pastos de colonido eram “plantados”
através de mudas

* As sementes eram comercializadas por
quilo, sem nenhuma nogao de qualidade

A CONTRIBUICAO DE JC MASCHIETTO

+ Desenvolveu o “Método 60 dias de formacao de pastagens de capim colonido” (‘Método Cati”)
revolucionando o setor ao permitir a “agricultura de pastos” também com outras gramineas

* Desenvolveu junto com a empresa Terence 0 primeiro modelo de maquina para semeadura de

sementes forrageiras

+ JCinovou no modelo de comercializagao, sendo o primeiro a vender sementes com controle de

qualidade atestada por analise de laboratdrio

* Idealizou e abriu o primeiro laboratorio particular de andlise de sementes do pais

www.jcmaschietto.com.br
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Francisco Toledo:

uma vida dedicada as sementes

Uma das maiores autoridades em
tecnologia de sementes no Brasil — o
engenheiro agrénomo Francisco Ferraz
de Toledo — sera um dos homenagea-
dos, em outubro, na Semana Luiz de
Queiroz - a tradicional festa da Escola
Superior de Agricultura Luiz de Queiroz
(ESALQ/USP), de Piracicaba.

Chico Toledo, como é carinhosa-
mente chamado pelos amigos, come-
mora 50 anos de formado no ano em
que também, junto com outros coorde-
nadores, pde um ponto final numa obra
de peso: a Enciclopédia Agricola Bra-
sileira. Depois de lhe consumir 15 anos
de trabalho todas as tardes, a volumosa
enciclopédia — de cerca de trés mil
paginas - chega ao fim ao se dar por
encerrado o seu sexto volume que sera
langado no préximo ano pela Editora
da Universidade de Sao Paulo (Edusp)
como os demais volumes ja editados.

Em 1996, ano seguinte da publica-
¢ao do primeiro volume da enciclopédia
(primeira e Unica no género na Amé-
rica Latina), seus autores receberam o
Prémio Jabuti de Literatura (setor de
Ciéncias Exatas e Tecnologia) — um dos
mais importantes prémios literarios do
pais.

Toledo dedicou-se a esse projeto
depois que se aposentou como professor
titular na ESALQ, onde teve uma car-
reira praticamente dedicada ao estudo
e ao ensino de sementes. Nascido em
Piracicaba em familia de fazendeiros, a
opgao de estudar agronomia na ESALQ
foi uma conseqléncia natural. Mal se
formou, comegou a lecionar na prépria
universidade. Dava aulas de “Praticas
de Campo” em culturas como café,
arroz, milho, feijao, algodao. A voca-
cao sementeira surgiu a partir de 1958
quando houve um sério problema na
producdo de sementes de milho hibrido
e os produtores iam buscar orientagdo
na ESALQ.

Para responder a essas questoes,
Toledo comegou a estudar tecnologia de
sementes e ndo parou mais. Em 1960,
ganhou uma bolsa de estudos e foi para
os Estados Unidos para aprofundar seus

conhecimentos em varias universidades
americanas, além de realizar visitas a
companhias produtoras de sementes,
unidades de beneficiamento e laboraté-
rios de analise. Pouco depois, ao voltar,
teve uma atitude pioneira ao introduzir
na ESALQ, em 1963, pela primeira
vez no Brasil a disciplina “Producao
e Tecnologia de Sementes” no curso
de graduacdo de Agronomia. Mais
adiante, em 1968, de novo se destacou
ao participar da criacdo do curso de
pds-graduacdo em Fitotecnia e inserir
em seu programa diversas disciplinas
sobre sementes.

Nao era mais preciso sair do Brasil,
como foi 0 seu caso, para fazer curso de
especializacdo nessa area. Ao contra-
rio, a ESALQ, gracas a Toledo e alguns
outros colegas, passou a ser um centro
de exceléncia nesse campo, sendo pro-
curada por engenheiros agronomos do
Brasil todo e da América Latina.

Para a implantacdo desses cursos
teve fundamental importancia o Labo-
ratorio de Sementes que Toledo organi-
zou na ESALQ em 1967 — o primeiro
de uma série de laboratérios em todo o
pais que ajudou a implantar e treinar
técnicos, incluindo-se entre estes o labo-
ratério da Sementes JC Maschietto.

Em outras duas ocasioes, ele voltou
aos Estados Unidos para cursar dis-
ciplinas relacionadas a Produgdo e
Tecnologia de Sementes: em (964 e
[975 — sendo estreitos seus lagos com
a Mississipi State University que veio
a manter um produtivo programa de
intercambio com a ESALQ.

Durante sua vida académica, Toledo
publicou 130 trabalhos cientificos,
além de ter participado da tradugdo,
em 1976, do livro “Beneficiamento e
Manuseio de Sementes”, de Charles E.
Vaughn R. Gregg e James C. Delouche,
e escrito junto com Julio Marcos Filho
a obra “*Manual de Sementes — Tecnolo-
gia da Producao”, publicado em 1977.
Também assinou o capitulo “Tecnologia
de Sementes”, no livro “Melhoramento
e Producdo de Milho no Brasil”, de
1978, que foi coordenado por Ernesto

Paterniani. E durante cinco anos, de
1958 a 1963, foi colaborador do jornal
0 Estado de S. Paulo, assinando artigos
no Suplemento Agricola.

E voz corrente que o setor semen-
teiro no pais deve muito a ele — seja no
aspecto do ensino, pesquisa, legislagao,
producdo ou comercializagdo. Que o
digam, especialmente, os produtores de
sementes forrageiras e de algodao.

Na escola, Toledo formou varias
geracbes de especialistas, tendo orien-
tado 19 teses de mestrado, 16 de
doutorado e 22 trabalhos de iniciagado
cientifica. Fez parte ainda de 161
comissdes examinadoras e participou
de oito congressos internacionais e 38
nacionais.

José Carlos Maschietto, proprieta-
rio da Sementes JC Maschietto, cos-
tuma afirmar que a qualidade de seus
produtos, reconhecida pelo mercado,
contou muito com a colaboragdo de
Toledo pois, além de ter implantado o
laboratério de sementes da empresa e
treinado seus analistas, o professor par-
ticipou também ativamente da escolha e
adequacéo de suas maquinas de benefi-
ciamento de sementes.

Mas, acima dos elogios de parceiros
e amigos, os prémios falam por si so:
em 1985, Toledo foi agraciado com o
prémio “Semente de Ouro” atribuido
aos pioneiros da area de sementes no
Brasil pela Associagdo Brasileira de
Tecnologia de Sementes (ABRATES); e,
em 2001, recebeu a medalha do Mérito
Cientifico e Tecnolbgico do governo do
Estado de Sao Paulo por sua grande
contribuicdo na area da agricultura.

Aposentado em tese na sua casa em
Piracicaba, Toledo na pratica ainda nao
pendurou as chuteiras. Recém termina-
dos os ultimos verbetes da Enciclopédia
Agricola Brasileira, ele ja tem um pro-
jeto na algibeira que guarda em segredo
para apresentar s6 depois de pronto
como é de seu feitio. O foco, natural-
mente, sera ... sementes.

Afinal, quando este é o assunto, o
nome de Francisco Toledo esta sempre
presente!

Nés, da Sementes JC Maschietto, nos sentimos honrados em poder contar com a amizade e o conhecimento técnico desse ilustre Professor!
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Como pensam alguns técnicos e pecuaristas

Freqiientemente tenho concluido pales-
tras, aulas e reunides com pecuaristas e
técnicos com essa frase de E. Motta: “A
verdadeira dificuldade ndo esta em acei-
tar as novas idéias, mas em escapar das
antigas”.

Por que isso acontece na pecuaria
enquanto a agricultura parece nao apre-
sentar esse problema? Por que é usual a
expressao entre pecuaristas “Na pratica
a teoria é outra’” quando os agricultores
procuram a teoria para fazer a pratica?

As explicagdes estariam, em grande
parte, em: administracao do sistema de
producdo e falta de andlise de informa-
coes.

A administragdo do sistema de produ-
cao pelo pecuarista ainda é amadoristica
e até bucdlica. Amadoristica porque essa
¢ a atitude de empresarios urbanos bem
sucedidos quando passam a ter interesses
na area de pecuaria, principalmente. Esses
profissionais ndo empregam na empresa
rural conceitos imprescindiveis para o
sucesso da empresa urbana como: definir
metas, tomar decisdes fundamentadas em
principios técnicos, treinar a mao-de-obra e
fiscalizar a execugdo das decisdes tomadas
no tempo e hora. Bucélica, porque, recen-
temente, um boletim informativo de uma
empresa entrevistou um pecuarista que
teria dito que “'...se pecuaria desse lucro
seria até covardia’’, fazendo aluséo ao fato
de que a atividade Ihe dava prazer, mas,
provavelmente, pouco ou nenhum retorno
economico.

Essas situagdes decorrem da atitude
do pecuarista, que é pouco presente nas
decisoes de seus negdcios no campo. Facil
entender isso quando se pergunta ao
pecuarista se ele visitou todos os piquetes
(pastos) de sua propriedade naquele més.
Certamente poucos teriam resposta afirma-
tiva. Nao surpreenderia ouvir da maioria
dos pecuaristas que raramente acontece
de ver todos piquetes da propriedade em 6
ou mais meses. O agricultor de soja visita
todos os talhos de duas a trés vezes por
semana e 0 mesmo faz o de algodao e de
outras culturas.

Provavelmente muitos dos leitores
estdo pensando: Sado culturas diferentes
com necessidades de tomadas de decisoes
que ndo se comparam e, .... etc.

A administragado do sistema de produ-
¢ao pecudria em pastagens exige decisdes
tao freqlientes quanto a agricultura pro-
fissional. Como pode-se fazer o manejo

Prof. Dr. Moacyr Corsit

do pastejo sem conhecer o pasto (cultura
do pecuarista)? Como definir o nimero de
cabecas de animais (taxa de lotagao) sem
conhecer a produgao da forragem? Como
definir se aquele piquete deveria ser pas-
tejado por vacas multiparas ou primiparas
(no caso de exploracdo da atividade de cria)
ou por bois em acabamento ou garrotes
(recria - engorda) se nao foi avaliada a
estrutura da planta forrageira, disponibi-
lidade associada a quantidade de forragem
em oferta?

A esses questionamentos o pecuarista
amador responde que essa é a tarefa do
administrador, gerente ou pedao. Nesse

‘Alguns técnicos e
pecuaristas aceitam
idéias, ou melhor,
discutem idéias novas
e esperam melhores
resultados sem mudar
as ideias antigas”

caso, devemos admitir que esse pessoal
é treinado, conhece metas de desempenho
dos animais, estao presentes em reunides
do grupo de trabalho para discutir os resul-
tados da semana (ou do més) e participam
do planejamento de curto, médio e longo
prazos.

Em pafses desenvolvidos em relacao
a utilizacdo de pastagens para producédo
animal, como a Nova Zelandia, a avaliacdo
das pastagens é semanal durante o peri-
odo de crescimento intenso das plantas
forrageiras e as decisoes sobre pastejo
sdo diarias, muito semelhante a posicoes
administrativas dos nossos profissionais
em agricultura. Nessa situacdo a pecua-
ria apresentaria retornos semelhantes ou
melhores do que os da agricultura. Traba-
Ihos recentes demonstraram retornos liqui-
dos de R$575,00/ano/ha em pecuaria de
recria-engorda explorado intensivamente
sem o uso de irrigacdo. Esses resultados
tém sido comprovados em fazendas comer-
ciais em Sao Paulo e Centro-Oeste.

Por que esse nivel de retorno ndo é mais
freqliente entre pecuaristas?

Provavelmente porque continuam
tomando decisdes baseando-se em discus-
soes sobre idéias novas sem querer escapar
das antigas. Assim, quando se discute sobre

intensificacdo do sistema de producao, o
pecuarista e alguns técnicos pensam em
adubagoes, nova genética animal, divisao
das pastagens, mudanca no sistema de
suplementacgao, etc. Quando intensificar
significa utilizar melhor o recurso limi-
tante. Nao faz sentido adubar pastagens
se 0 manejo do pastejo é o limitante.
Nesse caso a adubacao seria um desastre
econdmico porgue so6 contribuiria para
aumentar as perdas de forragem pelo
pastejo. Por essa razao ainda se discute
a economicidade da adubacdo em pasta-
gens, enquanto que é inadmissivel explorar
economicamente qualquer cultura sem a
nutricdo da planta.

Como obter sucesso na adubacao de
pastagens sem conhecer manejo, resposta
da planta forrageira a adubacdo e exi-
géncia nutricional do rebanho? Na falta
desses conhecimentos o proprietario perde
forragem por acamamento ou decréscimo
no valor nutritivo da planta forrageira
(“forragem passada’’) e conclui, errone-
amente, que a adubacgao de pastagens nao
é econdmica, quando em outras culturas o
conhecimento sobre manejo da adubagao
e colheita é imprescindivel para o sucesso
econdmico.

[ronicamente, na maioria das vezes
o problema em sistemas de producdo nas
propriedades do sudeste e centro-oeste do
Brasil ndo é o de elevar a fertilidade do solo
e nem o de subdividir pastagens, mas o de
aproveitar melhor os recursos presentes na
propriedade. Nesse caso, intensificar é de
custo quase zero, mas de retornos econo-
micos e administrativos sobre a equipe de
trabalho muito significativos.

Enfim, E. Motta parece ter razao.
Alguns técnicos e pecuaristas aceitam
idéias, ou melhor, discutem idéias novas e
esperam melhores resultados sem mudar
as idéias antigas.

A agricultura ja passou dessa fase e
amadureceu quando teve que enfrentar a
concorréncia do mercado internacional.
A pecuaria brasileira, pressionada pela
agricultura profissionalizada, devera
exercitar a discussao fundamentada em
resultados técnicos, e ndo no “achismo”,
para competir e se tornar alternativa viavel
na integracdo com atividades agricolas.

! Prof.Titular do Depto. de Zootecnia,
ESALQ/USP Piracicaba.
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Sucesso no Macro e dificuldades no Pasto

Sergio De Zen! - Shirley Martins Menezes? - Ana Paula Silva?

A pecuaria de corte bovina tem um ano de
grande desempenho no mercado externo, mas de
poucos resultados no mercado interno. A pecuaria
tem importante participagdo no PIB do agro-
negdcio nacional e cada vez mais é vista como
umas das principais fontes de recursos externos.
No entanto, os pecuaristas tém assistido a uma
perda consideravel na margem, pelo aumento
natural dos pregos. Os precos neste ano tém
mostrado que o conceito de safra e entressafra
esta em declinio, pois as diferengas de precos que
caracterizam essas épocas estao desaparecendo.

Até margo de 2004, o desempenho da pecua-
ria no agregado vinha puxando o desempenho do
PIB, pois enquanto a agricultura no primeiro tri-
mestre cresceu 0,88% a pecuaria cresceu 1,48%,
de acordo com os dados CEPEA/CNA. Conside-
rando-se que em 2003 o segmento pecuario dentro
da propriedade representou 42% desse PIB, o
desempenho da producdo da empresa agricola é
fundamental. A manutencdo desse desempenho
esta condicionada a taxa de investimento e isso
tem sido um dos principais fatores de preocupagao
para o segmento da pecuaria de corte.

Quando os custos crescem num  ritmo
mais acelerado que os pregos, a situagdo fica
preocupante, mas quando isto ocorre de forma
generalizada indica que existe uma forte pressao
inflacionaria sobre o setor, pois os produtores
deixam de investir, perdem interesse pela ativi-
dade. Neste momento, o pecuarista troca de ati-
vidade buscando maiores rendimentos, ou mesmo
aproveitando para renovar pastagem arrendando
partes de sua area para terceiros.

0 crescimento da participagdo do Brasil no
mercado internacional passa por um processo
continuo de evolugdo das empresas em huscar
mercado e no profissionalismo de atender a
essa demanda. O clube de exportadores de carne
bovina é restrito. O faturamento com exportagdo
de carne esta concentrado na mao de 7 grupos,
que venderam em 2003 US$ 1,042 bilhdes e,
sendo mais especifico, 3 grupos concentram
86% desse total. O trabalho desenvolvido por
esses grupos nao deixa de ser admiravel, pois
em pouco mais de 5 anos conseguiram ter quase
20% do total de carne comercializada no mundo,
enquanto outros setores (como de frango) levaram
mais de 20 anos para atingir o mesmo desempe-
nho. No entanto, é preciso ver gque esse SUCesso
todo é muito mais delicado no segmento da carne
bovina, uma vez que, o ciclo de produgdo é longo
e demanda de um planejamento extremamente
complexo, quando comparado ao setor avicola.

0 PIB, as exportagdes e o atendimento do
mercado interno tém como alicerce o desempenho
da producéo dentro da porteira e os custos de pro-
ducdo em alta combinados com pregos estaveis
estao gerando um desinteresse para com a ativi-
dade, ainda que as expectativas deste ano sejam
boas. Até que ponto o empresario da terra vera
o retorno de seu profissionalismo recompensado?
Sem ele ndo ha industria de insumos ou frigorifico

que tenha futuro, todos estdo no mesmo barco.

As diferencas de precos entre a safra e a
entressafra tém se reduzido nos Ultimos anos.
Esse comportamento ndo é mais novidade, mas
os fatores que o determinam ainda nao sao muito
claros. As opgdes, ou melhot, os conjuntos de fato-
res que o estao gerando sdo varios. Destacam-se
as mudancas nos sistemas de produgdo, a medida
que se expandem os tradicionais confinamentos,
também os semi-confinamentos e intensifica-se
0 uso de técnicas de manejo de pastagem e de
animais a pasto. Todas essas praticas, somadas
ao aumento da produgdo em novas areas do
centro-Oeste e Norte do pafs, modificaram o ciclo
de oferta de animais no Brasil. O pecuarista hoje
avanga claramente para a profissionalizacao, néo
vive mais de especular os precos do boi, mas sim
da produtividade - pode até ganhar com a varia-
cao de precos, mas ndo vive disso.

No mercado fisico, dia apds dia os comprado-
res tém enfrentando maior dificuldade para o pre-
enchimento das escalas de abate. A restricao da
oferta, sobretudo por causa da falta de animais, ja
é notada na maior parte das regides pesquisadas,
evidenciando o inicio da entressafra. No intuito
de alongar as escalas, determinados frigorificos
tém trabalhado aquém de suas capacidades, em
alguns casos chegando a apenas 50%. Ha ainda
aqueles que estao intercalando os dias de abate.

Ressalta-se contudo que, apesar de o clima
atipico deste ano ter possibilitado que ainda haja
oferta de gado de pasto — periodo em que os lotes
em confinamento e semi-confinamento ainda
nao estao prontos —, muitos produtores avaliam
se realmente compensa segurar esses animais
diante dos aumentos que vém ocorrendo. Como
diversos pecuaristas tém considerado pequenas as
valorizacdes, nota-se, em algumas pragas, pontu-
almente, ligeiro aumento da disponibilidade dos
animais de pasto.

De modo geral, as escalas para o mercado
interno estao ainda mais curtas que aquelas
preenchidas com boi rastreado. Por esse motivo,
diversas unidades que atendem ao consumo
doméstico vém mostrando maior interesse pelas
aquisicbes de fémeas. A procura relativamente
maior que a oferta, tanto de boi quanto de vaca,
também alimenta para muitos operadores expec-
tativa de novas altas nos proximos meses.

Muitos frigorificos apresentaram interesse
maior pela vaca, em detrimento do boi, em diver-
sos momentos deste ano. Esse comportamento,
além de criar incerteza relacionada a oferta
futura desse animal para o abate - especialmente
no final da entressafra/inicio de safra - suscita
algumas dividas também sobre a disponibilidade
de bezerros em médio prazo.

0 aumento generalizado dos precos de boi
e vaca nas principais pragas de comercializagao
nas Ultimas semanas reafirma a dificuldade que
os compradores enfrentam em suas negociagdes.
Em meados de julho, a arroba do boi gordo, a
prazo, teve aumento de 2,5% no Estado de Sao

Paulo. O Indicador do Boi Gordo Esalg/BM&F,
a vista, acumulou alta de 2,6% no periodo,
fechando em R$ 61,61 em 17/08. Nas demais
regides consultadas pelo Cepea, com excegao
das pragas do Rio Grande do Sul, onde os precos
tiveram alguns recuos, o movimento dos pregos
também foi ascendente nos Ultimos sete dias.

No final da dltima semana de julho e inicio do
més de agosto, as ofertas na regido do Noroeste
do Parana estiveram restritas e o valor médio a
prazo acumulou alta de 0,72%, com a arroba
negociada em 17/08 a R$ 60,29 para descon-
tar o Funrural. No Triangulo Mineiro, o preco
aumentou 0,70%, com a média a R$ 60,85
também nessa data. Em Goiania, o valor maximo
a prazo passou de R$ 59,37 no dia 28/07 para
R$ 60,39 no dia 29/07, seguindo nesse patamar.
Em Cuiaba, o boi foi negociado em média a
R$ 54,20, também a prazo e para descontar o
Funrural, alta acumulada de 0,60% em relagéo
a ultima semana.

Em Trés Lagoas e Campo Grande, as cotacdes
mantiveram-se estaveis no balanco das Gltimas
semanas de julho. A arroba foi comercializada na

"A procura relativamente
maior que a oferta,
tanto de boi quanto de
vaca, também alimenta
para muitos operadores
expectativa de novas altas
Nos Proximos meses”

média de R$ 61,06 em Trés Lagoas e de R$ 59,50
em Campo Grande, ambas a prazo e para descon-
tar. Ja em Dourados, a arroba acumulou valoriza-
¢ao de 1,47%, fechando a R$ 60,80. Em Rio Verde
(G0O), o valor maximo a prazo do boi gordo foi de
R$ 61,41, com alta acumulada de 1,69%.

As altas dos precos da carne no atacado da
Grande Sao Paulo registradas desde o final de
julho, por sua vez, confirmam o mercado enxuto,
resultante das escalas encurtadas ja naquele
periodo. Entre os dias 28 de julho e 03 de agosto,
0 preco do corte do traseiro teve acréscimo de
3,9% acumulado, encerrando o periodo cotado,
em média, a R$ 4,30/kg. 0 quilo do corte dian-
teiro teve aumento de 5,5% no mesmo periodo,
passando para R$ 2,90/kg. A ponta de agulha
se manteve no intervalo entre R$ 2,58/kg e R$
2,60/kg nos tltimos sete dias.

Pesquisador e Professor doutor do
CEPEA/ESALQ/USP
2Pesquisadoras do CEPEA/ESALQ/USP



SETEMBRO0/2004

E MASCHIETTO

—

A pergunta do titulo, propositalmente provo-
cativa, tem o objetivo de chamar a atengao para os
riscos econdmicos e operacionais que o pecuarista
pode correr no simples ato de adquirir sementes para
sua pastagem. O ndmero de variaveis que precisam ser
consideradas é grande — como germinagdo, pureza
fisica, pureza varietal, presenca de sementes de ervas
daninhas, vigor das sementes, critérios econdmicos
para a compra, idoneidade da empresa produtora — o
que ressalta a importancia da informacdo como arma
para evitar prejuizos e contratempos.

A utilizacdo de sementes de baixa qualidade é
causa comum de fracassos na formagéao de pastagens.
Apesar de representar um valor relativamente baixo
no custo total da formacao, muitos pecuaristas ainda
hesitam em exigir qualidade e utilizam, como critério
da compra, o “preco por quilograma de sementes’’.
E quais sdo os riscos embutidos nisso? O pasto é mal
formado, com plantas daninhas e outras espécies e/ou
cultivares de forrageiras presentes, 0 manejo do pasto
¢ dificultado, baixa persisténcia das plantas... Tudo
isso é conseqiiéncia da ma formagao da area.

Os cinco itens a seguir procuram sintetizar os
principais aspectos a serem considerados:

1) Valor Cultural: apds tantos anos do estabele-
cimento do ndice de Valor Cultural (VC) como base
para a comercializagdo de sementes de forrageiras,
ainda existem inimeros pecuaristas que nao o utili-
zam adequadamente como critério para a aquisicdo
de sementes.

0 VC é o fator que considera duas das principais
caracteristicas de qualidade das sementes: a percenta-
gem da pureza fisica do lote (P) e a germinagéo (G), e
determina a quantidade de sementes recomendada por
area para a semeadura. Como o VC é o resultado da
composicéo dos dois fatores (P x G/ 100) ele pode ter
0 mesmo valor, considerando percentagens diferentes
de P e G. Por exemplo, o lote que apresenta P=40% e
G=60% tem 0 mesmo valor de VC=24 que o lote que
apresenta P=30e G=80!!

Vale lembrar que os lotes podem diferir entre si
quanto ao V/C, por isso a taxa de semeadura adequada
deve ser ajustada para cada caso. 0 gasto de sementes
recomendado por area de um lote de sementes com
VC=34 é MENOR do que o gasto recomendado
para o lote com VC=24 (ou seja, quanto MAIOR o
VC, MENOR a quantidade de sementes — em quilos
— necessaria para se formar uma area).

A legislagdo atual de sementes estabelece o
padrdo minimo para comercializagdo de todas as
espécies, em termos de pureza (P%) e germinagdo
(G%), mas nao estabelece o padréo para VC (apesar
de este ser a composicao dos dois fatores acima).
Assim, temos que, no caso da Brachiaria brizantha,
como exemplo, o minimo estabelecido por lei é de
P=40e G=60%.

A germinacdo da grande maioria das espécies
comercializadas nos dias de hoje tem sido bastante
satisfatoria e alta (resultado inclusive dos métodos
de colheita praticados). No caso da mesma brachia-
ria, as percentagens de germinagdo dificilmente séo
menores que 80%. Isso significa que, com a germina-
cao de 80%, por exemplo, esta Brachiaria brizantha
— brachiarao (hoje a espécie mais comercializada no
Brasil) teria que ter como indice de VC, valores de, no
minimo 32, ja que o minimo estabelecido por lei para
pureza é de 40% (P=40 x G=80 /100 = VC 32).
Fique atento!

Renata W. Maschietto Batista*

2) Pureza Varietal: representa a auséncia de
outras espécies e/ou cultivares de forrageiras no lote
de sementes. Por exemplo: um lote de sementes de
Tanzénia tem pureza varietal quando ndo apresenta
outras sementes, como semente de Mombaga, coloni-
nho ou outro cultivar de Panicum maximum.

A pureza varietal é obtida quando os campos de
producdo de sementes sdo acompanhados sob rigido
controle de qualidade, utilizando-se sementes puras
do cultivar na semeadura e ocupando areas que ante-
riormente nao eram utilizadas com outros cultivares
da mesma espécie (como semear Tanzania em area
que era anteriormente de colonido ou coloninho, ou
semear brachiardo em areas que eram de decumbens
ou ruziziensis). Isso porque as sementes dormentes da
cultura anterior podem contaminhar a nova area de
producao.

Vale citar que, no laboratério de analise de
sementes, muitas vezes é impossivel distinguir diferen-
tes cultivares de Panicum maximum em uma amostra
de sementes (e a propria Lei ndo obriga o laboratorio
a tal distingdo, por ndo ser possivel). Daf a vital impor-
tancia do lote vir do campo com pureza varietal, ja que
no campo é possivel fazer a distincao das plantas.

Outros cuidados para a obtengéo da pureza varie-
tal estdo ainda relacionados a secagem, transporte,
armazenamento e beneficiamento, para que ndo haja
mistura varietal nessas fases de producdo.

3) Auséncia de sementes de ervas daninhas: os
campos de produgdo de sementes necessitam também
de rigoroso controle quanto a presenca dessas ervas
(comumente chamadas de “‘pragas’), com a utiliza-
¢do de métodos de controle quimico, mecanico e/ou
manual, para que tenhamos lotes de sementes isentos
dessas “pragas”. Lotes provenientes de campos de
producdo sem controle constituem sério risco de con-
taminacdo nas pastagens a serem formadas.

4) Vigor: é a capacidade que as sementes de um
lote possuem de germinar bem, mesmo em condicdes
desfavoraveis, como muitas vezes ocorre no campo:
assoreamento por chuvas pesadas, seca prolongada,
ataque de insetos, etc. Para sementes de forrageiras,
os laboratdrios de analise ainda nao dispdem de méto-
dos rotineiros para determinagdo do vigor. Por isso, a
melhor indicagao de que um lote de sementes tem alto
vigor é apresentar alta percentagem de germinacdo,
indicio de que todas as etapas da produgdo de semen-
tes foram bem conduzidas.

E como o pecuarista pode precaver-se? Ao
adquirir um lote de sementes, o pecuarista nao deve
levar em conta apenas o VC, comparando precos de
diferentes empresas produtoras, como normalmente
tem ocorrido. Devem sim, levar em conta os demais
atributos de qualidade que um lote deve possuir como
0s mencionados acima.

5) Critérios econdmicos para a compra: nio
considere apenas o preco por quilograma das semen-
tes! Atente também para a quantidade de sementes
recomendada por &rea que cada empresa indica, em
cada situacdo...

Faca as contas...compare! Veja o exemplo para
uma area de 200 hectares:

- caso 1: semente de brachiarao, VC 34.
Empresa recomendando 10 Kg / hectare, preco
R$2,40 / Kg de sementes. Gasto para os 200 hectares
= 2.000 Kg x R$2,40 = R$4.800,00.

- caso 2: outra empresa, oferecendo
sementes com o mesmo VC, recomendacao de 15 Kg
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/ hectare, preco de R$2,00 / Kg. Gasto para os 200
hectares = 3.000 Kg x R$2,00 = R$6.000,00.

Assim, conclui-se que, nos casos acima, apesar
do PRECO POR QUILO da semente do caso 2 ser
MENOR, o CUSTO POR AREA é maior do que
na situacdo 1. Isto ocorre porque a quantidade de
sementes recomendada para a adequada formacao da
pastagem no caso 2 é maior do que no caso 1, o que
indica “provavelmente” que a semente do caso 2 nao
tem o VC ofertado e a pureza minima estabelecida na
Lei (40%) que deveria ter - por isto recomenda mais
sementes por area! Fique atento... Verifique o VC, o
preco/Kg e a quantidade de sementes/hectare reco-
mendada por cada firma que vocé cotar.

Uma outra situagdo é quando o pecuarista insiste
em comprar brachiarao, por exemplo, de 24 de VC.
N6s, da JC MASCHIETTO, acreditamos que isso ndo
vale a pena! Vale a pena, sim, o pecuarista regular
suas maquinas de semeadura para sementes com,
no minimo, VC 32 por 2 motivos: 1°) porque estara
adquirindo uma semente dentro dos padrdes minimos
estabelecidos na lei para a pureza (que é de 40%);
2°) porque pagara muito menos frete transportando
torrdes e outras impurezas que estariam contidas no
lote de VC 24, o qual, dentro de cada sacaria, na
realidade, apresenta uma semente de pureza de 30%
(ou até menos) e germinacdo 80% (germinagdo alta,
como explicado anteriormente).

Estes fatos prejudicam a reputagdo do mercado
nacional de sementes forrageiras, que infelizmente
convive com sementes de péssima qualidade. A boa
noticia é que esse panorama parece estar se modifi-
cando e melhorando gradativamente, gracas a melhor
conscientizacdo do pecuarista e contando também
com a aplicagdo da Nova Lei de Sementes aprovada
(ver quadro abaixo) e a perspectiva de incremento na
fiscalizagao e da conseqliente moralizagao de suas
praticas de mercado.

E ai vai uma Ultima dica: se vocé atentou para
todos os fatores citados acima, saiba que cumpriu
apenas a primeira metade do caminho para o sucesso
na formacdo de sua pastagem. Diferentemente de
outros insumos, a semente é um organismo Vivo, que
requer técnicas apropriadas de manuseio e plantio
(preparo do solo, semeadura, etc). Assim, escolha
como parceiro uma empresa que tenha nao so um pro-
duto acima de qualquer suspeita, mas também uma
profunda experiéncia para orienta-lo na formagéo de
sua pastagem.

Né6s, da Sementes JC Maschietto, acreditamos
no pecuarista tecnificado, que exige qualidade e novas
tecnologias para obter sucesso na sua pecuaria. E
colocamos a sua disposicdo um nome com 40 anos de
tradicdo e equipe técnica preparada para orienta-lo.

'Eng. Agr3, MSc., Sementes JC Maschietto

Nova Lei de Sementes — Foi aprovada em 05
de agosto de 2003 a Lei n° 10.711 que dispde
sobre o Sistema Nacional de Sementes e Mudas.
Apbs muitos anos de utilizagdo da lei anterior
(que era de 1977) e de elaboragdo da recém
aprovada, essa nova lei traz, para o setor de for-
rageiras, uma expectativa de que se consiga um
controle maior da fiscalizagdo sobre a produgao
e comercializagdo de sementes dessas espécies,
possibilitando uma melhoria da qualidade da
semente comercializada no pais. Ganha também,
com isso, 0 bom consumidor e pecuarista!

www.jcmaschietto.com.br
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Eng. Agr°. Guilherme Volpe Pimenta!

0 sucesso da boa formagdo e persisténcia da
pastagem depende, sem ddvida nenhuma, de um
bom preparo de solo e da escolha de uma semente
de boa qualidade, que seja adaptada a regido e
adquirida de empresas idoneas.

Porém, as pastagens podem ser atacadas por
insetos no inicio do ciclo, que impedem parcial ou
totalmente o desenvolvimento da cultura. Neste
cenario, o pecuarista normalmente aumenta
a quantidade de sementes a fim de suprir este
ataque de pragas e, mesmo assim, nao garante a
protecdo necessaria a semente e a boa formacao
da pastagem.

Portanto, é fundamental que o produtor adote
medidas preventivas contra o ataque das principais
pragas do solo e adquira sementes tratadas com o
inseticida STANDAK.

A pastagem deve ser encarada como uma
cultura que vai produzir forragem para suprir a
necessidade de seus animais por muitos anos.

0 tratamento de semente nada mais é que
revestir industrialmente as sementes forrageiras
com o inseticida/formicida STANDAK, protegendo
a semente e a plantula do ataque de pragas de solo
(cupins e formigas) durante o periodo inicial de
instalacdo da forrageira.

Investir na formagao do pasto é a melhor forma
de garantir longevidade e lucros na atividade.

“E fundamental que o
produtor adote medidas
preventivas contra o ataque
das principais pragas do solo”

0 STANDAK atua no inseto, apds a ingestao
ou contato, contaminando outros membros da
colonia através da trofalaxia (troca de alimentos),
proporcionando excelente controle da praga.

STANDAK foi desenvolvido especialmente
para o tratamento de sementes, contendo em sua
formulagao inertes capazes de potencializar o com-
bate de pragas, garantindo a integridade fisioldgica
da semente e a seguranga ao ecossistema.

A Sementes JC Maschietto, com mais de trés
décadas de tradicdo, ndo apenas produz sementes
com o mais alto rigor de qualidade, como também
transmite ao pecuarista seriedade, responsabili-
dade e confianga, sendo uma empresa dedicada
em transferir a comunidade agropecuaria novas
tecnologias, estando preparada para fornecer aos
seus clientes sementes com tratamento de ponta.

0 objetivo da parceria entre a BASF e a JC
Maschietto é disponibilizar ferramentas tecnold-
gicas necessarias para gque o pecuarista atinja o
sucesso esperado na formagao do pilar da pecuéria
brasileira: a pastagem.

1 Eng. Agr®., Desenvolvimento de Mercado
em Pastagem BASF S/A
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jan/2004 — Brachiaria brizantha cv MG-5 testemunha — 35 dias apds o plantio*

* Ambas as areas receberam as mesmas condigées de preparo de solo, taxa de semeadura e adubagéao,
sendo a mesma acompanhada pelo corpo técnico EMATER-MG.

@ Atraso na entrada dos animais;

@ Dificuldade de manejo dos animais e do pasto;

@ Necessidade de replantio;

@ Diminuicao do nimero de cabegas por unidade de
area (capacidade de suporte);

@ Prejuizo financeiro;

@ Aumento de custo de implantacao;

@ Mé cobertura do solo, favorecendo a compactacéo
€ erosao;

@ Menor retengao de agua no solo;

Problemas de uma pastagem mal formada:

Suscetibilidade a secas e veranicos;

@ Maior competicdo com invasoras, consequente-
mente maior necessidade de controle quimico ou
mecanico;

@ Menor eficiéncia no aproveitamento de nutrientes;
Menor produtividade e qualidade da forragem;
Menor aciimulo de matéria organica e micro orga-
nismos no solo;

Menor produgao de carne e maior custo por area;
Desvalorizagao da propriedade.
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CONFORTO ANIMAL

Dr. Artur Chinelato de Camargo! e Walter Miguel Ribeiro*

Antes de ser domesticado, o
bovino tinha por habito pastejar
preferencialmente durante o periodo
noturno, na tentativa de despistar
alguns de seus predadores, inclusive
0 homem pré-histérico. Com o passar
do tempo, o homem, devido a prote-
cao oferecida e a comodidade passou
a alimenta-lo (cocho) ou deixando
que o mesmo se alimente (pasto)
ao longo do dia. Com isso, o calor
tornou-se seu maior inimigo.

Sob o ponto de vista da vaca
leiteira, o calor é um grande ini-
migo, provocando efeitos negati-
vos como diminui¢do no consumo
de alimentos e, conseqlientemente,
queda na producgao de leite e/ou
ganho de peso, redugdo na efi-
ciéncia reprodutiva e piora do
estado de saude dos animais. Sob
0 ponto de vista das gramineas
forrageiras tropicais (pasto), o sol
é um grande amigo, permitindo a
aceleracao na produgao vegetal.
Como enfrentar esta contradicao?
Existem trés opgoes: deixar a ativi-
dade, mudar de regiao ou aprender
a conviver com o fato. Considerando
a escolha pela Gltima opgéo, a partir
do momento que entendermos que o
calor ndo é um inimigo e extrairmos
dele o que ele pode nos oferecer de
bom e minimizarmos seus efeitos pre-
judiciais ao nosso negécio, teremos
aprendido a conviver em harmonia
com o ambiente e o resultado sera
positivo.

Para que o efeito negativo do
sol (calor) seja reduzido a niveis
toleraveis, permitindo a utilizagédo
de animais produtivos, sera preciso
lancar mao de algumas praticas de
manejo.

A primeira mudanga no manejo é
mudar o habito de pastejo, fazendo
com que o lote, de maior produgao
(lote A), entre no piquete no FINAL
DA TARDE / INICIO DA NOITE,
para que elas consumam o “filé
mignon’ da pastagem. Na manha

seguinte, o lote de vacas com menor
producdo (lote B) tera acesso a este
piquete, alimentando-se do restante
(pastejo de repasse), a “‘costelinha’”
da pastagem, desde que nao haja
somente o “osso”.

Durante o dia, das 9 horas da
manha (10 horas no horario de
verdo), até por volta das 16 horas
(17 horas no horario de verao), as

“Sob o ponto de vista da vaca
leiteira, o calor € um grande

inimigo, provocando efeitos

negativos como diminuicao no

consumo de alimentos e queda

na producao de leite”

vacas deverao ter acesso livre a um
local que devera estar seco, com piso
macio (gramado, terra, areia, etc.),
sombreado, arejado (troca de calor),
com bebedouro préoximo e de facil
acesso, contendo agua de qualidade
e em quantidade.

A melhor sombra é oferecida pelas
arvores, dando preferéncia ao plan-
tio de renques, fileiras, ruas, linhas
ou carreiras de arvores, da mesma
espécie ou nao, no sentido NORTE-
SUL, para que a sombra “caminhe”
ao longo do dia de oeste para leste,
reduzindo a formacao de lama.

Enquanto as arvores plantadas
estiverem crescendo, devem ser
estabelecidas sombras artificiais,
podendo a cobertura ser de bambu,
folhas de coqueiros, sombrite, telhas
e outro material qualquer. A largura
minima devera ser de 4 metros e a
altura minima de 3,5 metros em seu
ponto mais baixo (pé direito). No
caso da utilizagao de coberturas que

nao o sombrite, deve-se construir a
instalacdo com apenas “‘uma agua”’,
com 10% de inclinacao (minimo),
sendo o ponto mais baixo voltado
para o OESTE. Para a escolha das
arvores destinadas a sombra, devem
ser evitadas arvores que em algum
periodo do ano percam as folhas,
troncos que possam significar algum
tipo de risco aos animais, arvores
sensiveis a geada, copa muito densa
e que tenham crescimento muito
lento.

A area de sombra por animal
dependera do relevo do terreno, ou
seja, quanto mais plano, maior a
area por cabeca. 0 espaco minimo
devera ser de 10 m2/animal
adulto, salientando-se que, quanto
mais area for destinada a sombra,
menores serao os riscos de aciden-
tes e infecgcdes no Ubere e patas
causados pelo barro.

Como outras praticas de
manejo, visando oferecer maior
conforto e bem-estar aos animais,

podem ser citadas ainda: rodizio
entre as areas de sombra, bebedou-
ros que oferecam agua de qualidade
e em quantidade suficiente a todos os
animais, evitar lidar com os animais
(vacinacao, pesagem, inseminacao,
etc.) no periodo compreendido entre
as 10 e 16 horas e nunca tocar os
animais a cavalo.

Mesmo uma vaca bem nutrida,
livre de enfermidades e com incidén-
cia controlada de parasitos, podera
nao expressar todo o seu potencial de
producdo, caso o ambiente nao lhe
ofereca conforto.

Essas praticas de manejo deve-
rao sempre considerar o que é melhor
para o animal, independentemente
da vontade do ser humano, estabe-
lecendo-se uma rotina, que, alias,
é muito apreciada pelos bovinos,
principalmente o leiteiro.

! EMBRAPA Pecuaria Sudeste,
Sao Carlos, SP.

www.jcmaschietto.com.br
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O Meio Ambiente e as Embalagens
Vazias de Defensivos Agricolas

Mais de 8.000 toneladas de embalagens devolvidas no primeiro semestre de 2004

0 Brasil é sempre referéncia mundial
quando se fala na produtividade do agro-
negdcio. Mas o Pafs também é modelo de
preservacdo do campo: tem um programa de
destinacao de embalagens vazias de agrotdxi-
cos que é constantemente citado por especia-
listas como referéncia para outras poténcias
agricolas. Os nimeros nao deixam duvidas:
no primeiro semestre de 2004 ja foram
recolhidas 8.059 toneladas de embalagens
vazias de agrotdxicos, nimeros que revelam
um aumento de 159,1% se comparado com
0 mesmo periodo do ano anterior (3.110
toneladas).

0 sistema de destinacao final de embala-
gens vazias de agrotéxicos é um trabalho da
indUstria realizado através do inpEV — Ins-
tituto Nacional de Processamento de Emba-
lagens Vazias, entidade sem fins lucrativos
que une forgas de todos os agentes ligados
ao agronegdcio em torno de um objetivo
comum: assegurar agilidade, eficiéncia e
seguranga ao sistema de processamento de
embalagens vazias de defensivos agricolas
desde sua retirada até a correta destinagao
final (reciclagem ou incineracdo). 0 inpEV
atende as determinagdes da lei 9.974 de
junho de 2000.

0 presidente do instituto, Jodo César
Rando, afirma que a evolugéo no recebimento
das embalagens é resultado da integragdo
de esforcos de todos os elos da cadeia do
agronegécio, a comecar pelos agricultores
e pecuaristas que, a cada dia, aumentam
seus fndices de conscientizacao ambiental e
de conhecimento sobre a Lei, passando pela
comercializacdo (Revendedores e Coopera-
tivas) e por fim, o fabricante que cuida da
logistica e destinagdo final das embalagens.

No més de junho foram recolhi-
das 1.357 toneladas de embalagens.
Os Estados do Parana, Mato Grosso
e Sao Paulo lideram o ranking de
recolhimento ao concentrar 55,3%
do total recolhido em todo o Pafs, ou
seja, mais de 750 toneladas de emba-
lagens (respectivamente 342, 217 e
191 toneladas).

A evolugao dos indices de recolhi-
mento em todos os Estados do Brasil é
muito expressiva. Quando comparado

0 primeiro semes-
tre de 2003 com
0 mesmo periodo
de 2004, pode-se |
notar um cresci-
mento significativo. !
Os agricultores de =<
Alagoas, por exem- =0
plo, conseguiram & *
aumentar os fndices ¥~ " 5
de recolhimento do [ e NRe, .
Estado em 953,4% ; :
(passou de 8,2 para
86,2 toneladas),
em Minas Gerais, & -m

houve um aumento

de 580,6% na devolugao das embalagens
(de 114 para 776 toneladas). Espirito Santo
teve uma evolucéo de 538,8% (passou de 5
para 32,6 toneladas) e o Rio Grande do Sul
recolheu 536,6% a mais de embalagens do
que no primeiro semestre de 2003 (passou de
82 para 522 toneladas).

Outro dado que merece destaque é o
percentual de embalagens devolvidas versus
embalagens de produtos consumidos. No
periodo de um ano (de julho de 2003 a junho
de 2004), o Estado da Bahia devolveu 92,7%
das embalagens dos agrotdxicos utilizados, o
Parana 90,8% e o Mato Grosso 77,7% dos
recipientes vazios dos defensivos agricolas
aplicados na agricultura.

As embalagens recebidas podem ter dois
destinos finais: reciclagem ou incineracao.
Atualmente existem mais de 10 artefatos
produzidos através do material destas emba-
lagens, como conduite, cordas, embalagem
para 6leo lubrificante, mourdo para cerca,
barricas de papelao, entre outros.

¥
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"A evolucao no recebimento
das embalagens ¢ resultado da
integragao de todos os elos da

cadeia de agronegdcios”

Joao César Rando
Presidente do InpEV

Foto fornecida pelo InpEV

Embalagens recebidas pela Unidade Central de
Maringd, Parand, Estado que esta entre os lideres
no ranking nacional de recolhimento

Como fazer sua parte

A Legislagdo Federal, lei 9.974 de junho
de 2000, disciplina a destina¢ao final
de embalagens vazias de agrotéxicos
determinando responsabilidades para o
agricultor, o revendedor, o fabricante
e o poder publico.

Desta maneira cabe ao revendedor
indicar, na nota fiscal de compra, o
local onde o produtor deve devolver as
embalagens do produto que adquiriu. O
agricultor | pecuarista, ap6s esvaziar o
conteudo das embalagens no pulveriza-
dor, deve realizar o processo de triplice
lavagem ou lavagem sob presséao e
perfurar o fundo do recipiente, evitando
assim, a sua reutilizagdo. Além disso,
cabe ao produtor devolver as emba-
lagens no local adequado indicado na
nota fiscal de compra, em obediéncia ao
prazo de até um ano para a devolugéo.
Depois destes processos, a responsabi-
lidade por dar a destinagao final correta
as embalagens é da industria.

Saiba mais: www.inpev.org.br

INnpEwvw

Instituto Nacional de Processamento de Embalagens Vazias
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SEMENTES TRATADAS

A JC Maschietto sempre se preocupou em
orientar seus clientes quanto ao controle adequado
das pragas, ja que este € um dos itens importan-
tes que influenciam no sucesso da formacao de
pastagens e que, em muitos casos, nao recebe a
devida atencao.

A empresa alema BASF S.A. desenvolveu
o STANDAK, um produto para tratamento de
sementes bastante eficiente para o controle de
pragas em areas de formacao de pastagens. A
semente tratada com este produto recebe uma
camada protetora de inseticida que impede o
ataque de pragas (cupins, formigas e outras) no
periodo inicial de instalagao da planta.

Com o objetivo de disponibilizar esta nova
tecnologia no mercado, a Sementes JC Maschietto,
em parceria com a BASF, testou este produto em
suas propriedades e os resultados mostraram que,
em areas onde foram usadas sementes tratadas,
obteve-se uma formagdo extremamente uniforme
e com uma populacdo de plantas adequada.
Alguns de nossos clientes que ja adquiriram
sementes tratadas também obtiveram excelentes
resultados.

Nos da JC Maschietto estamos junto com a BASF
nesta importante iniciativa, nos empenhando para
divulgar esta nova tecnologia, que vem de encontro
ao nosso esforco e dedicacao para oferecer sempre
a melhor opgao a nossos clientes.

Para saber mais sobre esta nova tecnologia, leia
o artigo “Tratamento de Sementes — Standak” na
pagina 08 ou entre em contato conosco.

UNIPASTO

DEPOIMENTOS

“Gostaria de parabenizar a sua empresa pela qualidade
do produto comercializado... como vocé pode observar na
foto abaixo (tirada aos 70 dias apds o plantio), as plantas
nasceram uniformes e nao se verificam falhas”.

Prof. Dr Luiz Carlos Marques, professor da Unesp
(Jaboticabal, SP) e pecuarista em Migueldpolis, SP.

Foto fornecida pelo Prof. Dr Luiz Carlos Marques

“Formamos pastagens ha mais de 20 anos, e ha 4 anos
optamos por trabalhar somente com sementes fiscalizadas
JC Maschietto pois, devido ao alto valor gasto para preparar
aterra (grades, terrago, calcario, adubo), ndo tem cabimento
arriscar na hora da semente, que representa muito pouco
perto do total gasto. A grande vantagem da Sementes JC
Maschietto é que, além de vender uma excelente semente,
seus agrébnomos e técnicos repassam todas as instrugées
para um excelente plantio, com dicas que acreditavamos
ser “detalhes” mas, apés adotarmos, vimos que realmente
faz a diferenga, pois podemos entrar com o gado apds
60 dias do plantio (menos tempo de pasto parado, mais
rendimento). Hoje em dia é necessario colocar todos 0s
gastos na ponta do lapis para nao correr o risco de — como
diz meu administrador - “...o molho néo ficar mais caro do
que o frango”. A Sementes JC Maschietto entende porque
nao so6 negocia como também produz!!

Marcos Reinach, Aparecida do Taboado, MS

A UNIPASTO (Associagao para o Fomento a Pes-
quisa de Melhoramento de Forrageiras Tropicais) foi
criada por um grupo de empresas produtoras de
sementes para pastagem, em 2002, com o objetivo
de fomentar a pesquisa em forrageiras.

O convénio firmado entre a associacao e a
EMBRAPA, iniciativa inédita no mercado de forragei-
ras, permite as empresas associadas a multiplicagéo
e comercializacdo de alguns materiais langados por
esta Instituicao de Pesquisa, além de possibilitar a
continuidade do desenvolvimento de novas cultivares
através do aporte de recursos que esta associagao
prové a EMBRAPA.

A Sementes JC Maschietto, empresa associada e

uma das fundadoras da UNIPASTO, ja conta na sua rela-
¢ao de produtos com as duas novas cultivares langadas
oficialmente em 2004 pela EMBRAPA: Brachiaria brizantha
cv Xaraés e o Panicum maximum cv Massai, os primeiros
resultados obtidos através desta parceria.

Para maiores informacgdes, consulte-nos.

www.jcmaschietto.com.hr




Quando o pasto é
JC Maschietto,
ninguém quer
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